GUION O SCRIPT DE INVITACIÓN

Para utilizar un guión de manera exitosa es necesario demostrar seguridad y conocimiento en las palabras utilizadas. Saber que decir y que no decir es la clave. 
La invitación es la habilidad que una vez desarrollada logra generar resultados fantásticos en el reclutamiento. Una persona nueva debe iniciar por desarrollar esta habilidad y llevar a sus invitados a una presentación donde otros con experiencia les muestren la oportunidad, en lo que tu vas aprendiendo.     

GUIONES DE INVITACION  máximo 1 minuto la llamada.
¿Como Invitar Lideres?
Hola ...____________(nombre de la persona..)  te llamo RAPIDO (ponle sentido de urgencia) El motivo de mi llamada es porque conocí unas personas que están iniciando un proyecto grande y me preguntaron si yo conocía a unas 2 personas que sean Lideres y me acorde de ti porque se que eres un emprendedor, bueno en los negocios, visionario, trabajador etc. etc ... Las personas que te quiero presentar son expertos en negocios y cuentan con resultado impresionantes en poco tiempo. Mañana a las ____ PM hay una presentación muy importante y quiero presentártelos. ¿Lo tomas o lo dejas?

Hola ____________(nombre de la persona) El motivo de mi llamada es para comentarte que conocí una empresa que desarrollo un concepto nuevo de “Café” que ha logrado colocarse en la empresa de mayor momentum del mundo. Conocí a las personas que lo traen a México y están buscando líderes. Mañana a las ____ PM hay una presentación muy importante y quiero presentártelos. ¿Lo tomas o lo dejas? 

¿ Como invitar a Distribuidores de otras compañías de MLM?

Hola ____________(nombre de la persona) El motivo de mi llamada es para comentarte que conocí un oportunidad con una empresa nueva. Me están invitado y la verdad no tengo mucha experiencia en eso. Yo se que tu tienes experiencia y quiero ver si me podrías ayudar a tomar una decisión correcta. 

¿Cómo invitar a personas que tienen un empleo?

Hola ____________(nombre de la persona) El motivo de mi llamada es para saber si estas interesado en generar un ingreso extra sin dejar tu trabajo? SI o NO. Mañana a las ____PM hay una presentación muy importante y quiero veas de que se trata. ¿Lo tomas o lo dejas?
¿Como Invitar a Jóvenes?

Hola ____________(nombre de la persona) el motivo de mi llamada es porque conocí una empresa donde muchos jóvenes están creando independencia económica sin dejar sus estudios pueden generar un ingreso 5 veces mas alto que cualquier empleo de medio tiempo. Mañana hay una presentación a las _____ Pm ¿ Lo tomas o lo dejas?
¿Cómo invitar amigos o familiares? Ya saben que has estado en otras empresas…
Hola ____________(nombre de la persona) tu sabes que yo he desarrollado varias cosas y estoy muy contento porque después de tanto tiempo al fin encontré la oportunidad que tanto estaba buscando. Solo quiero que me des la oportunidad de darte a conocer lo que estoy haciendo sin compromiso. Mañana hay una presentación muy importante a las ____pm ¿Lo tomas o lo dejas?

¿Cómo invitar a amas de casa?

Hola ____________(nombre de la persona) El motivo de mi llamada es porque conocí una empresa donde su sistema de trabajo se puede desarrollar desde casa. Podrías recibirme en tu casa para darte la información completa? ó Mañana hay una presentación muy importante para que conozcas de que se trata a las ____pm ¿Lo tomas o lo dejas?

¿Eres Líder e influyes en otras personas? Mira esto…

Hola ...____________(nombre de la persona ...)  Hola el motivo de mi llamada es por que estoy dirigiendo un PROYECTO para México y Latinoamérica donde voy a poder ganar $______ mensuales en 6 meses y estoy buscando 4 o 5 personas que quieran ser pioneros en la plaza. Mañana a las _____p.m tendré una reunión en mi casa con las personas que yo considero más importantes para formar el equipo. ¿Lo tomas o lo dejas?

Lo que determinara el éxito de estos guiones será su actitud y entusiasmo. PONGALE A SUS PALABRAS SEGURIDAD Y CONFIANZA
3 ASPECTOS A CONSIDERA EN LA LLAMADA. 
· TENGO PRISA. No debes perder tiempo en la llamada. Siempre debe ser con sentido de urgencia.
· ES IMPORTANTE. La oportunidad es tan grande que tus palabras deben tener la emoción y postura.
· BUSCA UNA DECISIÓN (LO TOMAS O LO DEJAS). Tus palabras y tu actitud es “no tengo tiempo de explicarte” lo tomas o lo dejas. Si te dice NO dile gracias por los $20 dólares.  De seguro te preguntara porque $20? Dile. es que aquí me pagan por OBTENER  una decisión (si o no). ¿Quién te paga porque eso? Dile. Si quieres saber entonces te espero a las____ PM 
Objeciones:

Debes saber como responder las objeciones. Recuerda jamás pierdas el control de la llamada, tu diriges la llamada y tu haces las preguntas y no el prospecto.
Candidato- Y de que se trata? O que empresa es? 
Tu- Mira ahí nos van a dar la información yo aun no sé mucho. Cuento contigo mañana a las 5 Pm? 

Candidato- Oye pero son ventas? 
Tu- porque, te gustan las ventas? 
Candidato- NO o SI 
Tu – perfecto entonces esto es para ti.!  (INVARIABLEMENTE  de cualquiera de las 2 esto es para todos).. cuento contigo mañana puntual? 
Candidato- pero explícame de que se trata. 
Tu- mira los negocios no se tratan por teléfono y no quiero confundirte por eso quiero que vengas. Cuento contigo entonces?
 
Candidato- Oye no eso de las pirámides? 
Tu- No para nada yo no te invitaría a nada ilegal esto es algo serio. Vienes entonces? 
Candidato- es como Herbalife, Amway, Omnilife etc... 
Tu- No esto es diferente. aquí nos vemos pues? 
Candidato- es Organo Gold? 
Tu- ya entraste??? porque no me habías invitado? ya has de estar ganando buen dinero?

Si el candidato persiste en las objeciones o falta de interés a la cita, entonces has un Alto y dile. Ok mira. estoy apurado en este momento si no confías en mi lo entiendo. Solo quería que supieras que pensé en ti y no me reclames de porque no te invite. Que tengas buen día!! Adiós.!
